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4. LOCAL, DATAS, INSCRIÇÃO, CUSTOS 

Local: Teóricas e Práticas na (sala LIMPOMPO) no IIAM-SEDE, 

Av. FPLM, Cidade de Maputo.

Período de Inscrição: 1 a 30 de Outubro 

Carga horária/dia: 3 horas por dia

Duração: 2 Dia (6 horas)

2025

Av. das FPLM, Nº 2698, Bairro de Mavalane, Caixa Postal Nº3658

www. iiam.gov.mz

Cidade de Maputo - Moçambique

3. PÚBLICO-ALVO

O curso se destina-se a todos interessados principalmente 

(gestores de empreendimentos, empreendedores, estudantes 

e extensionistas) que queiram ou precisam ou estão a desenvolv-

er atividade económica relacionadas com agronegócio e/ou tem 

ideia de criação de novos produtos e serviços. 

5. MODO DE INSCRIÇÃO

Inscrição por via de acesso ou contacto jbenep200@gmail.com ou 

tel. +258 842419436 até 5 dias antes do início do curso.

Custo de Participação: 1.200,00 Mt com direito a certificado. Siga 

o link abaixo para mais detalhes:

Pode aceder também ao grupo de Whatsapp através do QR Code 

abaixo:

https://chat.whatsapp.com/B6azei3gOTwJJjPqFPoZ83

Inscreva-te!



1. CONTEXTUALIZAÇÃO 

O Instituto de Investigação Agrária de Moçambique (IIAM-IP), de 

âmbito nacional, tem a missão de gerar conhecimentos e 

inovações tecnológicas sustentáveis e resilientes que contribuam 

para o aumento da produtividade agrária, para o desenvolvimen-

to do agronegócio, da segurança alimentar. O IIAM fornece 

serviços de pesquisa agrária, transferência de tecnologias e 

ou/formações de curta duração voltadas para desenvolvimento de 

competências e habilidades aos extensionistas, produtores, 

empreendedores, estudantes, em Moçambique. O curso de 

Análise da viabilidade no Agronegócio aborda a análise financei-

ra, económica da atividade agropecuária. Ensina a planificar 

investimentos, estruturar e classificar custo da atividade, analisar 

risco, projeção de vendas e avaliar a viabilidade do projeto e/ou 

ideia.

2. METODOLOGIA DO CURSO

Este curso tem presente o formador e/ou consultor, que irá 

mesmo dar a formação presencial (sala de aulas) e virtual (celular 

ou computador). Ao longo do curso, o formador e/ou consultor, 

vai ensiná-lo a construir e analisar a ideia do agronegócio. Estará 

apto a preparar orientar os participantes a validar ou não o projeto 

e acompanhamento pós curso. O participante devera levar para 

sua formação, uma máquina calculadora cientifica e /ou computador.

Dotar aos participantes de habilidades para analisar a viabilidade 

e atratividade da sua ideia do Agronegócio dos empreendimen-

tos rurais.

OBJECTIVO GERAL

2.1. CONTEÚDOS DO CURSO
Saber identificar custos e despesas, classificar e estruturar 

custos, projeção de vendas;

Analisar a lucratividade, ponto de equilíbrio e período de 

retorno do investimento da actividade;

Saber se é ou não viável a atividade e/ou ideia do agronegócio 

e tomar decisão.

Saber analisar risco no agronegócio e mitigação;

OBJECTIVOS ESPECÍFICOS

2.2 ESTRUTURA DO CURSO

O curso irá obedecer a seguinte estrutura, 6 horas misturas intensa 

entre teóricas e práticas em simultâneas projeções em power 

point, das aulas sincrónicas e esclarecer dúvidas dos formandos e 

atividades práticas. Prática (Simulação de atividade económica).

CONTEÚDOS EXERCÍCIO PRÁTICO, SIMULAÇÃO ECONÓMICA 

1. Gasto, custo e despesas Exercício/simulação

Exercício/simulação2. Classificação de Custos

Calculadora científica e/ou computador/simulação3. Identificação de custos
    e despesas relacionados
    (produto, produção,
    administração e
    comercialização)

Calculadora científica e/ou computador/simulação4. Projeção de vendas

Calculadora científica e/ou computador/simulação5. Ganhos ou prejuízos 

Calculadora científica e/ou computador/simulação6. Análise de viabilidade
    da actividade 

Calculadora científica e/ou computador/simulação7. Análise do Lucro

Exercício pelo método de diversificação /simulação8. Técnica de análise de    
    risco e mitigação
    no agronegócio 


